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投资者关系活

动类别 

☑特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称

及人员姓名 

银华基金  德邦证券  江信基金  西部机械  中银基金  兴业证券  

南方基金  财通  天弘  富国基金  方正机械  宏道投资  中信建投  

中欧基金  方正富邦基金  天风证券  华商基金   

时 间 2023年 2 月 2日-2月 28日 

地 点 公司会议室、电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书：苏达 

董事、财务总监：殷成龙  

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、公司整体概况介绍 

公司业务主要分为四个板块：家电、新能源、工业控制、医疗。 

医疗板块：主要产品包括线性执行器、直流无刷电机、音圈电机、

空心杯电机，应用领域主要为呼吸机和 IVD（含宠物 IVD）。 

新能源板块：含储能和新能源车两大业务板块，其中新能源车业务

含电子化与轻量化两个方向；储能板块主要产品是冷却水泵。 

工控板块：主要应用在工业自动化、阀门、水泵。 

 

2、公司在医疗领域主要有哪些产品？ 

公司的线性执行器主要用于 IVD市场，比如血液分析仪、尿液分析

仪、核酸检测仪等，音圈电机用于呼吸机。在线性执行器领域，公司的

全球市占率约 10%，排名第一的为美国海顿。 

国产替代趋势下，公司计划逐步进入监护仪、牙科影像仪等市场。 

音圈电机除了用于医疗器械，还可用于自动化设备尤其是半导体设

备以及飞行员呼吸面罩中。全球市占率第一的为 Gee Plus，音圈电机年



销售额近 2亿英镑。 

 

3、空心杯电机的发展情况？ 

空心杯电机是公司重点发展的核心产品，产品用途广泛，包括工业

控制、军工、机器人、高端机床等。德国 Faulhaber和瑞士 Maxon销售

的空心杯电机+齿轮箱+编码器集成件年销售额约 32 亿欧元，产品主要

面向军工和工业市场。公司的核心技术优势在于能实现空心杯电机大批

量生产，并掌握精密齿轮箱减速器的核心技术。国内其他厂商采用手工

绕线的方式生产，在生产效率、产品寿命、精度方面存在劣势。 

在国内市场，军用空心杯电机国产替代空间大，目前国内导弹精准

制导系统使用的空心杯电机均为进口，未来公司将积极拓展该领域市

场。 

 

4、请介绍新能源汽车电子化板块主要增长来源？ 

目前新能源车电子化板块业绩主要来自新能源商用车的冷却水泵，

公司在新能源大巴的市占率已经达到 30%以上，未来订单取决于新能源

大巴的替换周期。电动重卡的终端需求预计每年 15%左右的增长，公司

在该领域的客户包括三一重工、徐工等。 

公司新能源车电子化板块的新产品包括激光雷达电机、空调出风口

执行器、主动避震结构件等。 

在激光雷达方面，公司于 2021 年成立合资工厂，生产振镜及棱镜

电机，图达通为公司目前的下游客户，供货占比 40%左右，蔚来是其主

要终端车型。 

空调执行器：该产品是控制器加步进电机，目前主要是日资企业在

生产，用于保时捷等高端车型。该产品在新能源车中的渗透率有望提升，

市场需求增长空间较大，公司目前已积累了几家大型汽车内饰件供应商

客户。另外，为了控制芯片成本，公司正在寻找芯片合作方，预计 2023

年可实现带控制器的产品量产并实现芯片降本。 

 

5、公司在汽车零部件领域的布局？ 

电动重卡冷却水泵：根据国家要求，每年 120 万辆新增重卡中

25%-35%为新能源重卡，电动重卡年需求量约 30-40 万台，每辆配置冷

却水泵 1-3台，测算市场规模约 5-10亿元。公司目前的客户包括徐工、

重卡、福田等，产品用于起重机、搅拌车、垃圾车等。 

电子油泵，用于新能源车及燃油车变速箱。 

激光雷达：单车需配备 1台振镜电机+1台棱镜电机+1台补盲电机，



价值量约 700元左右。子公司睿驰同利已于 2022年 10月起量产棱镜电

机，同时预计 2023年中旬振镜电机将量产，预计 2023年底补盲电机量

产。 

空气悬挂：比亚迪仰望用到公司生产的避震结构件，该产品达到空

气悬挂的效果，未来可能覆盖 20 万以上的市场，相关产线正在优化，

尚未量产。 

 

6、公司在工控领域发展的总体方向是什么？ 

工控电机应用领域广、产品复杂，公司布局伺服电机、伺服驱动、

齿轮箱、丝杆、编码器五大产品线，以通过全产业链的布局构建产品平

台，为工业客户提供定制化的解决方案。驱动和丝杆是伺服电缸中技术

难度最大的部件，公司已经掌握相关技术。编码器方面，公司在同三家

企业合作，未来将自主掌握相关技术。 

现在工控伺服电机行业竞争比较激烈，但工控市场空间大，公司在

微型系统领域有差异化竞争优势。同时工控从去年四季度开始市场需求

转弱，但由于公司布局高端产品领域，业绩基本未受到影响。 

 

7、公司如何管理原材料价格及汇率波动风险？ 

对于美的、海尔等传统产品客户，双方在铜价上联动，基于商定的

价格每个月进行动态调整，另外有些客户采用一年期调整或者上下浮动

的方式。由于家电板块毛利率上限较低，公司严格把控相关原材料价格；

对于汽车、医疗等高毛利业务，公司与终端客户锁定价格。 

公司与海外客户签订年度价格协议，再根据年度价格锁定原材料和

汇率，若汇率波动 5%以上，可能与客户协商调价。但调价有一定的滞后

性，因此汇率大幅波动也会对利润率造成一定影响。 

 

8、对于不同产品线的子公司，雷利如何管理？ 

电机行业应用领域广泛，每个细分领域的技术壁垒不同，雷利采取

子公司的方式开展运营，因此形成了多个主体。 

雷利对子公司进行战略管控型管理，对子公司的战略、预算进行管

控，同时所有的财务集中在总部管理。由此既能使整个公司的产品规划、

战略发展、平台与资源的协同、财务管控朝着同一个方向运行，同时又

能够推动子公司发展，目前已经取得了有效的管理成果。 

 

9、公司产品布局、发展策略？是否有并购计划？ 

电机产品按照技术难度进行分级，最简单的是交流电机；第二级为



同步电机、直流电机、步进电机；第三级为无刷电机，第四级为空心杯

电机、音圈电机；技术难度最大的是伺服电机。公司目前主要有第二、

三、四级产品。 

公司的战略是围绕电机主线向高端产品市场发展。具体来讲是布局

驱动、电机、传动、控制的核心产业链，形成运动控制系统的定制能力，

为各个行业的客户提供解决方案。例如，公司从整合低压伺服电机、丝

杆、控制器、驱动器、编码器等组件拓展到整套伺服电缸系统，可以运

用到各类工业设备。以注塑机为例，以前的注塑机都是油缸式，行程、

精度不稳定，而伺服电缸在行程、速度、精度方面都会更稳定。驱动和

丝杆是伺服电缸中技术难度最大的部件，公司已掌握相关技术。编码器

方面，公司目前在同三家企业合作，未来会自主掌握相关技术。 

从公司产品线规划方面看，每一款产品的生命周期最多五年，所以

一款产品推出 2年后正常供货，第 3年进入稳定供货状态，同时推出新

产品，开展客户端的试验。通过平台型产品的动态优化和迭代，实现产

品毛利率提升、业绩整体平稳发展。 

公司将立足于医疗、工控、新能源、家电四大业务领域，按照“电

机+”的产品规划方向开展研发与并购。在自主研发方面，公司内部有

完善的人才培养机制，同时开展多项校企合作。公司目前暂不考虑较大

的并购，主要将被并购企业作为孵化平台发展。 

 

10、公司发展的核心竞争力是什么，成长性体现在哪里？ 

在家电板块，公司现有产品性价比突出，质量管理优良，自动化生

产水平高，获得了很高的市占率。 

成长板块里，医疗、机器人等新兴领域业务主要的定位是国产替代，

此外公司也通过合资并购方式快速切入高增长的赛道，这使得公司在高

速增长的新兴应用领域保持先发优势和技术领先性。 

 

11、鼎智科技未来增长的驱动力？ 

鼎智的核心产品为丝杆组件、线性执行器。在全球医疗器械设备市

场，鼎智的丝杆组件市占率约 10%左右，排名第一的为美国海顿。鼎智

2020年量产的音圈电机已经批量应用于迈瑞医疗的呼吸机设备，音圈电

机全球市占率第一的是英国 GEE PLUS，其年营业额近 2亿英镑。鼎智正

在研发无刷空心杯电机，该产品市场空间大，目前全球市占率第一的是

瑞士 MAXON，第二是德国 Faulhaber，两家企业空心杯电机及其配套结

构件年销售额达到 32亿欧元。 

鼎智 2019至 2021年净利润分别为 1900万元、3400万元、5300万



元。未来医疗行业进口替代空间广阔，工控产品增长预期良好。同时，

公司将研发含丝杆+电机+编码器+齿轮箱为一体的组件，提供整套解决

方案。 

具体到医疗行业，公司为迈瑞医疗供应商，与英国 GEE PLUS 各占

约 50%供货比例，核酸检测仪用线性执行器在 2022年贡献了约 10%左右

的收入。未来宠物医院设备、重症监护病房设备、口腔医疗设备等预计

将有较大的增长空间。 

 

附件清单 无 

日 期 2023年 2 月 28日 

参会人员签署  

 


